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1170 ANNI
MEREGALLI

Marcello Meregalli racconta la storia
dell’azienda di famiglia, ma soprattutto
il suo futuro, che ha molti,
ambiziosi progetti all’orizzonte

di Francesea Negri

assione per il vino, visione imprenditoriale ¢ capacila di innovarsi senza tradire le propric
radici: il Gruppo Meregalli rappresenta una delle storie imprenditoriali pin aflascinanti del
panorama ilaliano, con una lradizione che, questanno, spegne 170 candeline. Un esempio
di saper fare squisitamente italiano. che inizia in una Monza del 1856. i allora che Giovanni
Meregalli decide di aviare umattivita di vendita di vino sfitso, trasferendo Fosteria di famiglia
da Vedano a Villasanta, nel cuore della Brianza. Durante il XX secolo il gruppo continua a evolversi. in un
percorso che da padre in figlio vede accrescere il suceesso dell’azienda.
La capacila di adattarsi ai cambiamenti del mercato e di leggere le tendenze del consumo del vino ca-
rallerizza la crescila del gruppo. Una visione che ha portato anche all'acquisizione dell’ex convento della
Vianaca di Monza nel 1962, da allora sede storica di Meregalli. cuore pulsante di unattivita inarrestabile:
nel 1963 Isidoro Meregalli decide di imbottigliare una Barbera come i négociant [rancesi. la chiameri Bar-
bera della Monaca di Monza: nello stesso anno inizia Facquisito delle prime licenze di importazione ¢ gia
dagli anni 50 importava Champagne ¢ allri vini esteri.
Nel 1969 entea in azienda Giuseppe Meregalli, che nel 72 sliora per un solfio il podio come Miglior Som-
melier d'ltalia e nel 1983 fonda 1a Meregalli Giuseppe Stk Nel 1906 arriva ad affiancarlo il figlio Marcello.
appena 19enne: sara slata la sua passione per le aulo da corsa, sarit che gli anni Novanla sono stali un
decennio costruito da una generazione affamata di mondo - tra Kurt Cobain, il muro di Berlino appena
caduto ¢ serie v come Merlose Place -, falto sta che con Marcello Fazienda di famiglia ingrana la quinta,
Nel 1990 nasce la Meregalli France, poi tra il 1097 ¢ il 2007 Si aprono le sedi di Lissone e di Biassono,
nasee la Meregalli Suisse, la Meregalli Spirits. il museo Vinarte ¢ Tenuta Fertuna, in Toscana. 1l 1997 ¢
anche Fanno in eni nasce PAcademy di Meregalli, primo progelto in assoluto in Talia per la formazione
degli agenti di vendita che va oltre le caratteristiche teeniche dei vini in portiolio. parlando di teeniche
di vendita. uso del linguageio, gestualita, comunicazione. Nel 2015 viene fondata la Meregalli Monaco ¢
poi. nel 2017 nasce Viconti 43 (distribuzione dedicata a cantine di dimensioni medio piccole ma sempre
di altissima qualila).
Nel 2021 Meregalli Giuseppe (holding del gruppo) e Meregalli Spirits divenlano spa e, a seguire, nel 2023,
anche la Visconti 43. Infine. nel 2023 viene creata la Meregalli Gobal services, per supportare lo svilup-
po all'estero. Un'espansione che lestimonia la visione globale del gruppo. che unisce una forte idenlita
ilaliana alla capacita di operare su scala internazionale. Ma non ¢ finita qui perché nel 2026, anno in cui
il eruppo Meregalli festeggia il suo 170" anniversario. per la prima volla nella sua storia ha deciso di
aprire il capitale sociale a un socio esterno. concedendo al direttore eenerale Corrado Mapelli una gquota
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del 3%. Una scella che indica una stralegia pin aperta verso
la leader conlinuativa e il consolidamento manageriale
della socicld, che ha raggiunto i 100 milioni di euro di fattu-
rato. Parallelam il gruppo ha intrapreso nuove iniziative
commerciali, con investimenti in setlori extra wine che stan-
no portando risultati decisamente interessanti. Abbiamo faito
il punto di tutto questo con Marcello Meregalli.

Partiamo dall’anniversario. Nel 2026 il gruppo celebrera
almenle i ¥70 anni di sloria, con eventi, maslerclass
riative volle a raccontare la sua evoluzione e a guarda-

re alle sfide fulure con uno sguardo ambizioso e orientato

all’eceellenza.

Siamo distributori, non siamo produttori, quindi possiamo

fare bottiglic celebralive. Faremo invece una serie di even-

ti dove incontreremo clienti e fornitori , islituzioni e

giornalisti, come fossero pranzi tra amici, dove i

re ma anche parlare di altualita e futuro. L'i1 mag

nostro consueto evento “100 vini” che ogni anno si svolg

Fertuna guest'anno sara un po’ pin speciale, faremo 1000 mq

in pit coperti perché abbiamo intenzione di invitare il duppm

delle persone e la sera faremo una grande fes

sario con tutte le nostre cantine. Con Lante di lor

di distribuzione risalgono addirittura a mio n

aziende ¢ no con noi da 7o anni...

A proposilo di cantine in catalogo, ci spiega che differenza
c’e tra la selezione Meregalli e guella di Visconti 437

calli wine and spirits annovera circa 190 azienc
sconti43 una quarantina. Questultimo ¢ un progetto nato
dall'idea di dare la possibilita di ¢ distribuito ad aziende
pit1 piccole e famigliari, e all'iniz ostri agenli non hanno
compreso (uesla scella.

Coree ¢ delizia, gli agenti. Come vede il loro ruolo oggi e
per il futuro?

Oggl piti che mai credo che il ruolo dell’agente sia strategi
ma solo se non si occupa della mera raccolta degli ordini: ogg
hisogna essere consulenti, a 360 gradi, dei propri clienti.

Marcello, la sua visione imprenditoriale sappiamo che va
anehe oltre il vino. Con grande successo. Ci racconia dei
suoi investimenti fuori dal beverage?

Sono investimenti nati dalla mia grande passione per il mon-

0 &

Giuseppe Meregalli con Pieree Brosngly

(duseppre Merecalli neliog

-
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do dei motori. Ho tramutato un hobby in un’attivita lavorati-
va che nel 2025 ha messo a segno quasi il 30% di incremento
mitigando le perdite del comparto wine del gruppo. Anzitut-
to ¢'e Aznom Automotive, fondata nel 2006, che si occupa di
real e auto personalizzate secondo i desideri dei clienti,
rifacendosi alla lunga e consolidata tradizione di carrozzieri
italiani. seeuendolo ogni fase del processo, dall'idea all'ese-

he si tratti di un restyling oppure di un progetio
one-off. Ogni creazione inoltre mantiene lo stile e la quali-
t3 del migliore Made in Italy, non solo nel design ma anche

una realth solida e affermata nel mondo dei motori, se
azienda che abbiamo acquisito nel 2015, Infine, ¢'¢ Dta

si occupa di customizzazione di yacht, aerei e anche abilazio-
ni. Sono settori che non riguardano il vino in senso stretio, ma
dove comunque si trovano grandi appassionali e ynsumatori
di vino e quindi in qualche modo comunque per nti o [un-
zionali alla nostra attivit principale.

Come vede il 026 ¢ i prossimi r70 anni di Meregalli?
Natale 2025 ¢ andato molto bene non pensiamo ci §
invenduto. Abbiamo fatto un gennaio record ¢ anche febb
io sta andando molto bene, ma difficilmente sara cosi tullo
'anno: puntiamo a fare un primo semestre con una crescita
a doppia 1. mentre nella seconda parle dell'anno pen-
siamo di consolidare il fatturato del 2025. F
hanno stabilizzato il loro sentiment ¢ hanno ricominciato
a concedersi qualche gratificazione in pitt, vino compreso.
i Per quanto riguarda i prossimi 170 anni, inve o che
non prevediamo crescite di consumi, puntiamo a prenderci
mageiori quote di mercato.

i
Liatei
©— | .
e Come?
- Magari con una nuova linea, acquisendo qualche di
,; gione gia esistente oppure con un progetio simile a
e 43. E poi vogliamo allargare la parte produlliva, diventando
3 o booster di cantine promettenti o gia affermate, come ab-
biamo fatto in Franciacorta con 1701 Ci stiamo guardando
in giro anche nell’extra wine: mi piacerebbe qualcosa nella
pelletteria...
.8 Insomma. per parafrasare Goethe: “Come raggiungere un
"#E : traguardo? Senza frella ma senza sosta™

Laemtinastorica s Monza Ogni obiettivo raggiunto & l'inizio di un nuovo sogno.
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Viaveello Meresalli, € orrado Mapelli ¢ Giuseppe Meregalli Cavean degli Chatean nella sede di Lissone

fancymagazine.t | faney 57



